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Grupa Kety

Najwiekszy polski producent profili
aluminiowych i jedna z 10 najwiekszych
prasowni w Europie

catkowitej sprzedazy SWW stanowi eksport

13 pras do wyciskania, w tym 8 pras do stopéw
miekkich i 5 pras do stopéw twardych

Segment Wyrobéw Wyciskanych reprezentowany przez
Grupe Kety S.A. i jej spotki zalezne - Aluform Sp. z 0.0.
w Tychach, Aluminium Kety EMMI na Stowenii oraz
Alupol LCC na Ukrainie jest najwiekszym producentem
profili aluminiowych w Polsce i nalezy do grona 10
czotowych prasowni w Europie. Istniejgce w Polsce
firmy nie moga sie réwnac z mozliwosciami
produkcyjnymi Segmentu Wyrobéw Wyciskanych, ktére
wynoszg 90 tys. ton na rok. Potgczone sity Zaktadu
Zaawansowanych Produktéw Aluminiowych (ZZPA) i AK
EMMI (spotka na Stowenii) réwniez pokonuja
konkurencje w zakresie zaawansowanej obrdbki
mechanicznej i powierzchniowej profili; kompleksowos¢




i jakos¢ ustug sa tu trudne do przebicia. Dysponujac
takim potencjatem, Grupa Kety moze zwiekszac
sprzedaz swoich profili i komponentéw aluminiowych
do najbardziej rozwojowych branz: motoryzacyjnej,
automotive, transportu kolejowego i lotniczego.

Sprzedaz profili aluminiowych w 2019
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https://www.youtube.com/watch?v=93SVRh_jNSI
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Inwestycje w innowacyjne rozwigzania

Najwieksza inwestycja zrealizowang w 2019 roku byto uruchomienie nowej linii do
wyciskania profili z twardych stopéw aluminium - prasy przeciwbieznej o nacisku 36 MN.
Ta prasa przeznaczona jest wytacznie do wyciskania pretéw i prostych w ksztatcie profili
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petnych. Dzieki niej znaczgco zwiekszyt sie zakres wymiarowy oraz wolumen sprzedazy
tych wyrobéw, skracajg sie tez terminy realizacji zaméwien. W praktyce wyciskanie
przeciwbiezne bywa postrzegane jako dos¢ ucigzliwe, jednak wybor tej technologii zostat
podjety ze wzgledu na znakomitg jakos¢ pretéw wychodzacych z tego typu prasy. Petna
automatyzacja oraz odpowiednio zaprojektowane urzadzenia towarzyszace, takie jak
skalper do wlewkéw gwarantuja jakos¢ i wydajnosc. Poprzez tak nowoczesng
konfiguracje technologia przeciwbiezna zbliza sie pod wzgledem niezawodnosci i
tatwosci obstugi do powszechnie stosowanej technologii wspétbieznej.
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Centrum Badawczo-Rozwojowe

0d kilku lat SWW konsekwentnie buduje swojg pozycje istotnego dostawcy w
prestizowych branzach wyrobdw hi-tech. Wszelkie dziatania inwestycyjne i sprzedazowe
spotki nakierowane sg na produkty, ktdrych wykonanie wymaga specjalistycznych
urzadzen, fachowej wiedzy technicznej, dopetnienia restrykcyjnych procedur
jakosciowych. Taki kierunek dziatah pozwala na rozwdj firmy i zachowanie przewagi nad
konkurencja. Kluczowg role odgrywa w tej strategii zaktadowe Centrum Badawczo-
Rozwojowe, zatrudniajgce profesjonalng kadre i wyposazone w nowoczesng aparature
kontrolno-pomiarowg. CBR jest nie tylko miejscem, gdzie przeprowadza sie kazdego
dnia setki standardowych badanh zwalniajagcych wyroby do dostawy, ale stanowi
naukowe zaplecze dla innowacyjnych projektéw podejmowanych w SWW, tj.
opracowanie i wdrozenie nowych technologii, zastosowanie nowinek i wynalazkéw
technicznych. W tym obszarze dziatalnos¢ CBR w 2019 roku skupiata sie na zadaniach:

* Ciggtego poszerzania asortymentu ksztattownikéw z aplikacja w przemysle
motoryzacyjnym, przeznaczonych na kontrolowane strefy zgniotu oraz konstrukcje
nadwozi,

» produkcji nowych ksztattownikéw do branzy motoryzacyjnej w zwigzku z
doposazeniem prasy 35MN oraz oddaniem do uzytku nowej prasy 28 MN,
przeznaczonej gtéwnie do tego rodzaju wyrobdw,

e optymalizacji proceséw produkcyjnych, polegajgcej na testowaniu w warunkach
laboratoryjnych nowych parametréw np. obrébki cieplnej, prowadzacych do
poprawy wydajnosci produkcji i zmniejszenia energochtonnosci procesu.

Realizacja w/w prac odbywa sie we wspétpracy z cenionymi osrodkami naukowo-
badawczymi takimi, jak: Instytut Metali Lekkich w Skawinie czy Akademia Gérniczo-
Hutnicza w Krakowie.

Takie podejscie do biznesu oraz realizacje wielu projektéw badawczo-rozwojowych

umozliwiajg Grupie Kety bardzo dobrg wspétprace ze znanymi markami z branzy
motoryzacyjnej i transportowe,;.
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0Od 2019 roku SWW ma nowg strone internetowg. Witryna zostata stworzona w oparciu o
nowoczesne oprogramowania. Jest w petni responsywna, dostepna w trzech wersjach
jezykowych. Ma charakter wizerunkowy, content stanowi komplet informacji o firmie, w
tym aktualne oferty pracy w SWW oraz profesjonalne zdjecia zaktadu. Strona odpowiada
trendom wspdtczesnego e-designu i jest atrakcyjna wizualnie.

https://profile.grupakety.com/
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Alupol LCC na Ukrainie

W 2019 roku zapotrzebowanie na wyroby aluminiowe na rynkach w tym
regionie utrzymato sie na zblizonym poziomie w stosunku do roku
poprzedniego i przez caty rok moce produkcyjne prasy w Alupol LCC
pozostawaty w petni zagospodarowane. Ta sytuacja miata wptyw na
wyniki zaktadu na Ukrainie, gdzie w 2019 roku cho¢ poziom zamdéwien
przerobowych obnizyt sie o 1 tys. ton udato sie osiagna¢ poziom EBITDA
zatozony w budzecie na rok 2019.

Od trzech lat Alupol LCC swiadczy ustugi produkcyjne dla Grupy Kety na podstawie tzw.
umowy przerobowej. Takie powigzanie, szczegdélnie w warunkach wzmozonego popytu,
jest korzystne dla obydwu spétek. W ramach tej umowy Grupa Kety moze przenies¢ na
Ukraine czes¢ zlecen z przecigzonych pras w Ketach. To z kolei przyczynia sie do
praktycznie catkowitego wykorzystania mocy produkcyjnych prasy w Alupol LLC i
wykonania przyjetych zatozen budzetowych. Niezmiennie gtdwnym odbiorcg profili
aluminiowych z Alupolu LLC pozostaje branza budowlana, ale systematycznie w
Borodiance przybywa nowych klientéw z rynku wewnetrznego i rosnie liczba
uruchomionych matryc.

Aluminium Kety EMMI

Spotka Aluminium Kety EMMI zostata zakupiona przez SWW w 2016 roku. Posiadanie
przez prasownie w swoich strukturach organizacyjnych zaktadu, ktéry wykonuje
zaawansowang obrdbkg mechaniczng i powierzchniowg profili zapewnia jej zupetnie inng
pozycje na rynku. Dziatalno$¢ biznesowa AK EMMI wpisuje sie w strategie SWW
budowania mocnej, znanej marki posrdd producentéw wyspecjalizowanych wyrobdéw z
aluminium. Spétka AK EMMI ma z kolei od kilku lat nowego witasciciela, ale przede
wszystkim partnera, ktérego finansowe i merytoryczne wsparcie zapewnia jej rozwdj. Ta
synergia przynosi korzysci obydwu przedsiebiorstwom.

Obroty AK EMMI pod barwami Grupy Kety systematycznie rosna -
wartosc sprzedazy w 2016 roku wyniosta 23 min EURO, w zesztym roku
zwiekszyta sie do kwoty 29 min EUR.

Klientami AK EMMI sg gtéwnie producenci tzw. ,biatego sprzetu” gospodarstwa
domowego [loddéwki, pralki, itp.] i firmy meblarskie, ale w zesztym roku spétka pozyskata
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nowego, renomowanego odbiorce z branzy automotive i zawarta z nim kontrakt na
kilkuletnie dostawy eksponowanej czesci nadwozia samochodu. W 2019 roku w AK EMMI
nastapito wdrozenie standardow IATF.
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